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ULTIMA JORNADA

Las inmobiliarias
cierran un centenar
de ventas en Inmopoli

La feria instalada en el Hotel Luz de
Castello recibe 5.000 visitas en tres dias

Levante de Castelld, Castelld
La feria Inmopoli de Castello lle-
g6 ayer a su fin. En tres dias, 25
importantes empresas del sector
inmobiliario han presentado sus
promociones que sumaban un
total de 25.000 viviendas.
Segun subrayd la organiza-
cién en un comunicado, la feria
ha cumplido las expectativas tan-

DATOS

Empresas

Entre otras empresas han
participado en la feria Augimar,
Confial, Construcciones Doménech,
Construcciones y Promaciones
Rovira, Edival, FBEX, Foconsa,
Hogar y Jardin, Lubasa inmobiliaria,
Grupo Basgra, Paine, Prolan 2005,
Promojucar, Realia business y
Vallehermoso.

5,000

La feria, instalada en el Hotel Luz, ha
| recibido 5.000 visitas.

to de los expositores como del
publico asistente, con un cente-
nar de ventas de primera y se-
gunda residencia, 2.000 contac-
tos y 5.000 visitas. El evento con-
to con piblico de Castell6 y su
area metropolitana, Zaragoza,
Teruel, Madrid y Valencia.

Las empresas participantes
manifestaban haber superado
sus ‘expectativas y vencido las
dudas iniciales al comprobar su
efectividad, subrayaron.

«Nuestra expectativa era reco-
ger bastantes visitas y evitarle al
cliente el rosario de desplaza-
mientos que supone conocer la
oferta inmobiliaria castellonense,
recorriendo oficinas y obras, sin
embargo nuestra sorpresa ha sido
corroborar que en esta feria no
sélo se informa sino que ademds
se cierran ventas por lo que esta-
mos plenamente satisfechos», ma-
nifestaba Monse Yebra, Directo-
ra Comercial de Rovira.

Por su parte, Angel Museros,
de la empresa Prolan 2005, co-
mentaba que «la vivienda es una
necesidad que no va a desapare-
cer, quizd ahora hay que explicar
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BUENA ACOGIDA. La feria recibid una importante afluencia de publico en la Gftima jornada.

B «A la tercera ha sido la vencida»

La organizacién considera muy
positivos los resultados de la fe-
ria en Castelld. «Probamos In-
mopoli en Valencia, luego en Ali-
cante y ahora en Castellé y a la
tercera ha sido la vencida de-
mostrando que estamos ante un
nuevoe método de ventas que
gustaala gentes, subrayé Rafael
Soler, director de Markmedia
Global, empresa organizadora
del evento. «Sin duda para lama-
yoria de inmobiliarias este even-
to, no sélo ha permitido cerrar

ventas y concretar reservas,
sino también establecer nuevos
contactos con futuros clientes»,
sefialaron en una nota fuentes de
la feria, quienes apuntaron que
entre los expositores se comen-
taba que también a ellos les ha-
bia tocado la loteria.

Soler afiadié asimismo que ladi-
ferencia de este tipo de feria con
otras es que ofrece un espacio
cémodo y Gtil donde el pablico
puede discrimi facil te lo
que le gusta y quiere.

con mds lujo de detalles como fi-
nanciarlo y garantizarie al clien-
te que puede confiar en nosotros».
También anadia que adiferencia
de ofras ferias, donde principal-
mente la gente se acerca a mirar
e informarse, en ésta «se cierran
ventas, lo cual es una gran satis-
faccidn para nosotros y una evi-
dencia de que el mercado estd
vivos.

En este mismo sentido, Maria
del Prado, del departamento co-
mercial de Realia, senalaba que
han cerrado ventas de promo-
ciones que tienen en Vista Verde
y Denia, entre otras.
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LA FERIA INMOBILIARIA SUPERA LAS 5.000 VISITAS DURANTE SU PRIMERA EDICION EN LA CAPITAL DE LA PLANA Y VOLVERA EN OCTUBRE

Inmopoli supera expectativas y cierra
su edicion con un centenar de ventas

© En la muestra las
promotoras han
recogido un total de
2.000 contactos

© Los interesados
eran de Castellon,
Teruel, Zaragoza,

Madrid y Valencia

YOLANDA TENA
ytena@epmediterranso. com
CASTELLON
a feria inmobiliaria de
primera residencia, In-
mopoli 2008, y la vaca-
cional, Inmovac, que se
ha celebrado durante los ulti-
mos tres dias en Castellon, cerrd
ayer sus puertas con un balance
“muy positivo y superando todas
las expectativas”, segin senald
Maria Costa, desde Markmedia
Global, organizadora del evento.
Asi, la muestra se ha saldado
con una cifras “satisfactorias”, ya
que “se han realizado casi un
centenar de ventas de primera y
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»» Lubasa Inmobiliaria recibié numerosas visitas a su estand.

segunda residencia, unos 2.000
contactos y 5.000 visitas a los di-
ferentes estands de promocion”
y con un publico procedente de
Castellén, Zaragoza, Teruel, Ma-
drid o Valencia, principalmente.

Tal y como indicaba José Luis

v

Ruipérez, de Lubasa Inmobilia-
ria, “hemos tenido numerosas vi-
sitas y hemos ofrecido muchas
ventajas a los interesados™ Y
anadia que “en total hemos ce
rrado unas 10 operaciones de
venta en viviendas de Castellén

ciudad y adosados en Benicas-
sim, por lo que los resultados se
pueden calificar de positivos”.

MAS OFERTAS / Por su parte, Mi-
guel Rabaddn, director de ventas
de Edival, senalaba que “estamos
gratamente sorprendidos por-
que hemos cerrado 11 operacio-
nes de venta”. Para Rabadin la
clave reside “en ofrecer alta cali-
dad y muy buenos precios. He-
mos hecho unas ofertas muy
buenas como es la donacion de
1.000 euros al mes durante un
ano, hacernos cargo de los gas-
tos de escrituracion y de todas
las gestiones, y 3.000 euros”,
Asimismo, Paqui Ferrer, de
Realia, indicaba que “cerrare-
mos mas operaciones en los
proximos dias”. En la misma
linea se mostré Carlos Alvarez,
de Fbex, quien indicé que “se
consolidarin mds ventas en bre-
ve, al comparar”. David Hervas,
de Basgra, senalé que “hemos ce-
rrado cuatro ventas y muchos
comprardn en esta semana”. =
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“Estamos ante un
nuevo método de
venta que gusta
mucho a la gente”

»» Rafael Soler, director de
Markmedia Global, empresa
organizadora de Inmopoli,
indicé que “hemos demos-
trado que estamos ante un
nuevo método de ventas que
gusta mucho a la gente”. So-
ler anadié que el éxito se de-
be a que se ofrece “una am-
plia cantidad de viviendas
donde el publico puede dis-
criminar facilmente lo que le
gusta y quiere. La gente no
viene solo a informarse sino
a comprar”. Asimismo, el di-
rector de Markmedia Global
recalcé que Inmopoli “es in-
genieria inmobiliaria y simpli-
fica los procesos de busque-
da y seleccién a la gente”. La
feria inmobiliaria ha contado
con una veintena de empre-
sas inmobiliarias y volvera a
Castellén en octubre.
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