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Imagen del stand de Lubasa, que ofrece descuentos y regalos a los compradores
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Las ferias inmobiliarias sortean
el estancamiento en las ventas
con regalos a los clientes

Inmopoli oferta en Alicante 35.000
viviendas __ La patronal reitera que el
sector se dirige a «la normalidady

MGNICA CARAYOL

ALICANTE. En una coyuntu-
ra marcada por la desacelera-
cion de las ventas, el sector in-
mobiliario encuentran una val-
vula de escape en las certame-
nes como Inmpoli, que ayer
abrio sus puertas en Alicante
con una oferta de 35.000 vivien-
das concentradas en la provin-
cia ¥ sus dreas mas proximas.

En todo caso, Francisco
Murcia Puchades, presidente
de la Asociacion de Promoto-
res Inmobiliarios de la Comu-
nidad Valenciana, explico ayer
en la inauguracion de la feria
que «hay demanda, mucho pro-
ductolocal y efectividadala ho-
ra de venders.

Lejosdehablarde crisis, los
representantes del sector con-
sideran que «el mercado inmo-
biliario haentradoenun proce-
so de normalizacione, La opi-
nion del alicantino Murcia Pu-
chades coincide al pie de la le-
tra con la de sus homdlogos va-
lencianos, como reflejaban las
palabras del secretario de la
A iacio de Pr tores,
Benjamin Mufioz, en ABC,

En este sentido, Murcia Pu-
chades recordé ayer que en el
ano 2000 el mercado era un go-
teo v no habia casi contactoen-
tre el comprador y el promotor.
En la actualidad la venta es

wmas especializada v se ha es-
trechado la relacion entre pro-
motores y clientes».

Del plano alas ofertas

De hecho, «hace un par de afios
se vendia sobre plano, ahora
hay que trabajar nuevas formu-
las de comercializacion», Para
ello, ferias como Inmopoli, que
reline en un mismo espacio la
oferta de veinticinco grandes
firmas del sector, resultan de-
terminantes. El objetivo del
certamen inaugurado ayer es

reunir en un solo punto de
atencion miultiples ofertas que
eviten al comprador el calva-
rio de elegirs v acudir a nume-
rosas promociones, segin ex-
plico el director de Markmedia
Global, empresa organizadora
del evento, Rafael Soler.

Asi, las empresas han opta-
do por agudizar el ingenio y,
con la premisa de vender sus vi-
viendas, han desarrollado es-
trategias de marketing impen-
sables hace apenas unos anos,
en pleno auge del sector inmo-
biliario.

En este sentido, los organi-
zadores destacaron que este
nuevo concepto de venta es
«mas personalizado» e incluye
ofertas promocionales sélodis-
ponibles en eventos de estas ca-
racteristicas.

Solicitan el concurso de acreedores para
la promotora valenciana Grupo RYA

P.A.O.

Grupo RYA puede convertirse a ser la proxima inmobiliaria
damnificada por la falta solvencia tras los casos de Llanera,
Graman y Construcciones Erre Ingenieria. Un acreedor solicito
el pasado miércoles en el Juzgado de lo Mercantil de Valencia el
concurso de dcreedores sobre la inmobiliaria valenciana tras
llevar «dos semanas sin pagar los pagarés» y ante las malas
perspectivas que, en su opinion, presentaba la compaiiia. «Sus

trabajadores tampoco estan cobrandos, afirma el mismo acree-
dor: Grupo RYA, propiedad del empresario valenciano Ricardo
Solano y con ocho anos de vida, estd construyendo actualmente
viviendas en Valencia, Cullera, Manises, Beniparrell y Mislata;
y tiene proyectados nuevos residenciales en Valencia y Bétera v
un complejo termoliidico en Llivia (Gerona). Ademas, anuncio su
expansion con provectos internacionales en Panama y Turquia.



