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EnValencia logró que en sólo
un fin de semana más de 200
familias adquirieran la casa
que buscaban. Ahora empu-
ja Inmopoli para relanzar el
mercado inmobiliario con
atractivas ofertas.
¿Qué novedades introduce
Inmopoli?
Facilita el intercambio co-
mercial entre el cliente y el
promotor de una manera
más próxima. Con un buen
asesoramiento y una oferta
de más de 35.000 viviendas,
lo que facilita encontrar la
apropiada.
¿Habrá vivienda para los jó-
venes, los mileuristas y para
cualquierpoderadquisitivo?
Inmopolicongregaviviendas
para todos los gustos y posi-
bilidades económicas. Quizá
unjovenmileuristanopueda
hacer frente a una vivienda
de grandes dimensiones, pe-
ro puede que tampoco sea
lo que busca.
¿El mejor momento para
comprar es ahora o es me-
jor esperar un par de años?
El estancamiento de los pre-
cios se confirma mes a mes,
de ahí la conveniencia de de-
jarseasesorarporunexperto.
En todo caso, si espera 20
años para adquirir su hogar,

Rafael Soler DIRECTOR DE MARKMEDIA GLOBAL

«El mejor momento para
comprar una casa es hoy»

igual tendrá suerte y los pre-
cios habrán bajado respecto
a su capacidad adquisitiva,
o no, pero no tendrá tanto
tiempoparadisfrutarlocomo
ahora. Así que siempre será
éste el mejor momento. Hoy
hay más facilidades para
comprar un piso que hace
cinco años.
¿La oferta de la Costa Blan-
ca ¿es buena, ideal o exce-
siva respecto a otras áreas y
comunidades?
En todo caso no es diferen-
te.Hayzonasdondeexisteun
frenazo y otras donde la de-
manda se ha disparado.
¿Yparatodasaquellasper-
sonas que necesitan bus-
car casa en alquiler?
También hay posibilidades
enInmopoli.Laspromotoras
saben que hay un mercado
creciente entre la ju-
ventud y que
muchos de los
que no pue-
dan comprar
su vivienda
aprovecha-
rán las venta-
jas del Go-
bierno y se
decantarán
porelalquiler.
L. BELDA

BIORafael Soler na-
ció en Valencia

hace 53 años. Es el direc-
tor de la compañía
MarkmediaGlobal,queha
organizado la feria Inmo-
poli 07, que abre mañana
sus puertas en Alicante.

INMOPOLI, FERIA INMOBILIARIA � ESTRATEGIAS DEVENTA

LAS PROMOTORAS ACELERAN
JAVIER MERINO

Son muchos, y muy variados,
los datos que alertan de la de-
saceleración del mercado in-
mobiliario. El último de ellos:
la subida del precio de la vi-
viendadeun5,3%enlos12úl-
timos meses. Un incremento
muyalejadodelassubidasdel
17,4%, 12,6% y 9,7% de los 3
años anteriores, según datos
del Ministerio deVivienda.

Ante este panorama, las
empresas del sector están pi-
sando el acelerador de la fle-
xibilización y ofrecen nuevos
productos para hacer atrac-
tivas sus viviendas. «La gente
sigue queriendo comprar ca-
sa. Lo que ha cambiado es el
contexto:ahoraeselcompra-
dor quien puede negociar las
condiciones», dice Laura Ar-
genté, directora comercial de
Habitat Inmobiliaria.

QUÉOFRECEN
Bonificaciones� Algunas
promotoras bonifican los
adelantos de capital con la
devolución de una parte de
la cantidad abonada, que
puede llegar hasta el 15%.
Plazos � Los plazos para
escriturar se alargan en algu-
nos casos hasta los 12 meses
para garantizar al comprador

el tiempo suficiente para ges-
tionar, si lo necesita, la ven-
ta de su vivienda anterior.
Compra inversa � En el
caso de que el cliente no
consiguiera vender en ese
año su antigua casa, ya son
varias las constructoras que
se comprometen a com-
prársela.

Rentabilidad � Algunas
empresas ofrecen a los inver-
sores la posibilidad de alqui-
lar el inmueble, lo que les ga-
rantiza una rentabilidad del
4% anual durante 18 meses.
Alquiler y compra � La
fórmula de alquiler con de-
recho a compra permite
arrendar una vivienda y de-

cidir –en un plazo máximo
de 5 años– si le interesa com-
prarla, con un descuento de
gran parte de lo abonado
hasta entonces.
Servicios� Muchas firmas
ya ofrecen servicios asocia-
dos, como asesoría jurídica
o notario, por el mismo pre-
cio de adquisición del piso.

VENTAS �Las empresas del sector ofrecen nuevos productos para hacer más
atractivas sus viviendas ante los potenciales clientes
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Mi gata de tres meses se tira a morderme cuando juega
y me hace daño. ¿Qué hago? Ana. � La gata te

muerde porque no se le ha enseñado a no utilizar el
mordisco como parte del juego. Debemos redireccionar
esas intenciones y para ello apartaremos al animal
cuando pretenda morder, intentaremos no jugar con él
directamente con las manos y le ofreceremos los
juguetes apropiados. Con paciencia y utilizando los
medios adecuados, dejará de morderte.

Quiero comprarme un jerbillo y no sé si necesita una jaula.
No me gusta tener animales encerrados. Miguel. � Podrías
tenerlo libre, pero tus muebles, cables y otros enseres
domésticos podrían verse afectados por sus dientes. Por
eso los jerbos deben residir de forma habitual en una

jaula adecuada.

Cada vez que
encerramos a mi
perro porque nos
vamos a trabajar se
hace pis. ¿Puede ser
por venganza? Mario.
� Lo que los

humanos consideramos venganza suele tener otro
nombre: ansiedad por separación. Cuando el animal
está muy apegado a sus propietarios y se queda solo, se
siente mal. Esto provoca distintas reacciones como son
el orinarse, defecar, morder objetos que presentan el
olor del propietario... Es un problema de comportamie-
to que debe ser valorado y tratado por un veterinario
especializado.

� ENVÍA LAS PREGUNTAS Y DUDAS SOBRE TUS MASCOTAS A...

www.20minutos.es

Resuelve cada semana tus dudas sobre la
salud o el comportamiento de tu animal
de compañía en las páginas de 20 minutos

CARLOS

Rodríguez
Veterinario y escritor.
Dirige la resvista Mascotas.
Como el perro y el gato

CONSULTORIO

veterinario

«Mi gata me muerde»
MASCOTAS
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La primera de ellas es Resi-
dencial Bellaluz, un comple-
jo residencial de 88 viviendas
unifamiliares en la avenida
de Almàssera de Sant Vicent
del Raspeig. Casas de 189,48
a 335,21 metros cuadrados
de superficie construida y
con entrega de llaves en fe-
brero de 2008.

Edificadas con calidad y
en un complejo con equipa-
miento educativo y comer-
cial, Bellaluz cuenta con ins-
talaciones deportivas, pisci-

nas, amplios espacios verdes
y áreas de recreo para niños.

Disponibles desde
311.000 euros y sin entrada,
las viviendas disfrutan de
puerta blindada y preinsta-
lación de aire acondiciona-
do, chimenea y domótica.
Así como de terrazo de pri-
mera calidad, sanitarios de la
marca Roca o similar y una
cocina totalmente equipada.

La segunda oportunidad
es el edificio Calesa, en la
avenida de Orihuela (Alican-
te). Un total de 88 viviendas

y nueve locales en régimen
de alquiler o compra al lado
del centro comercial y de
ocio Puerta de Alicante. Con
buenas vías de comunica-
ción y desde 142.000 euros.

Ambos precios son pro-
mocionales, además de que
Gdsur ofrecerá rebajas de
hasta 9.000 euros o la insta-
lación sin coste del aire
acondicionado a quienes
compren su casa en Inmo-
poli. Más el sorteo de un via-
je a Bali a todos los visitantes
de su stand.

BELLALUZ Y CALESA �Gdsur ofrece en Inmopoli dos interesantes ofertas
de vivienda con importantes descuentos y el sorteo de un viaje a Bali

CASAS Y BUNGALÓS CON VENTAJAS

PROMOCIONES

Lubasa Inmobiliaria co-
mienza la comercialización
de Essencia, un complejo re-
sidencial de 55 viviendas de
uno, dos y tres dormitorios,
dúplex, áticos y semiáticos,
en Playa San Juan, con pisci-
na de verano, pista de pádel,
gimnasio, sauna, club social
y espacio infantil.

Construidas con materia-
lesdeprimeracalidadyenun
estilo y diseño contemporá-
neo, la superficie útil de es-
tas casas oscila entre los 35 y
los 90 metros cuadrados, y
se venden a partir de 173.000
euros. Por su parte, el precio
básico de los garajes es de
16.000eurosyeldelostraste-
ros, 3.000, siempre más IVA.

Los modelos disponibles
de vivienda son muy diver-
sos. Así, la casa tipo A (un
dormitorio), cuenta con
33.07 m2 útiles; la C, (dos al-
cobas y dos baños), de 63,62

ESSENCIA � Casas de
uno, dos y tres
dormitorios, con
calidad, en la costa y
desde 173.000 euros

DISEÑO Y
CONFORT
EN PLAYA
SAN JUAN

Dotaciones � Puerta acorazada. Climatización � Instala-
ción completa de aire acondicionado. Fachada � Ladrillo
caravista y revestimiento continuo. Pavimento � mármol

m2 y una terraza cubierta de
6,11 m2; y la B, (tres dormi-
rorios y también dos baños
completos) de 66,77 m2 y una
terraza cubierta de 6,55 m2.

Y con una buena oferta,
gracias a una promoción (li-
mitada) que ahora facilita su
compra en cuatro cómodas
fases. Más un servicio de per-
sonalización de viviendas;
un call center de atención te-
lefónica las 24 horas del día e
informaciónpermanenteso-
bre el estado de las obras.

Memoria de calidades
Cocina: mobiliario marca
Chef, personalizado. Banca-
da de sílice-cuarzo. Electro-

domésticos Bosch. Sanita-
rios: marca J. Delafon de co-
lor blanco. Grifería mono-
mando Grohe.

La carpintería exterior es
en aluminio. Acristalamien-
to de dos lunas con cámara
estanca. Persianas de alumi-
nio. Carpintería interior:
puertas macizas chapadas
en madera, con dos acaba-
dos a elegir. Armarios em-
potrados completos.

La pintura es plástica lisa
blanca o en otros dos colo-
res. Para obtener más infor-
mación hay que acudir a Lu-
basa, avenida de Alfonso X
El Sabio, 24, Alicante; teléfo-
no 965 230 223. L. B.

Servicios �Puerta de
entrada blindada.
Preinstalación de aire
acondicionado.
Pavimentos � Terra-
zo de primera calidad
ensalón,pasilloydor-
mitorios.
Cocina�Amueblada.
Bancada de granito
con encimera vitroce-
rámica y horno. Gale-
ría con calentador.
Baños � Sanitarios
marca Roca o similar
en blanco.
Información�Gdsur,
965 114 550.




