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INMOPOLLI, FERIA INMOBILIARIA » ESTRATEGIAS DEVENTA

LAS PROMOTORAS ACELERAN

VENTAS - Las empresas del sector ofrecen nuevos productos para hacer mds
atractivas sus viviendas ante los potenciales clientes

JAVIER MERINO

Son muchos, y muy variados,
los datos que alertan de la de-
saceleracion del mercado in-
mobiliario. El tltimo de ellos:
la subida del precio de la vi-
viendadeun5,3% enlos 12 tl-
timos meses. Un incremento
muy alejado delas subidas del
17,4%,12,6%Y9,7% de los 3
afnos anteriores, segtin datos
del Ministerio de Vivienda.

Ante este panorama, las
empresas del sector estdn pi-
sando el acelerador de la fle-
xibilizacién y ofrecen nuevos
productos para hacer atrac-
tivas sus viviendas. «La gente
sigue queriendo comprar ca-
sa. Lo que ha cambiado es el
contexto: ahora es el compra-
dor quien puede negociar las
condiciones», dice Laura Ar-
genté, directora comercial de
Habitat Inmobiliaria.

| QUEOFRECEN
Bonificaciones - Algunas
promotoras bonifican los
adelantos de capital con la
devolucion de una parte de
la cantidad abonada, que
puede llegar hasta el 15%.

Plazos - Los plazos para
escriturar se alargan en algu-
nos casos hastalos 12 meses
para garantizar al comprador
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el tiempo suficiente para ges-
tionar, si lo necesita, la ven-
ta de su vivienda anterior.
Comprainversa - Enel
caso de que el cliente no
consiguiera vender en ese
afo su antigua casa, ya son
varias las constructoras que
se comprometen a com-
prérsela.

¥
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Rentabilidad > Algunas
empresas ofrecen alos inver-
sores la posibilidad de alqui-
lar el inmueble, lo que les ga-
rantiza una rentabilidad del
4% anual durante 18 meses.
Alquiler y compra > La
férmula de alquiler con de-
recho a compra permite
arrendar una vivienday de-

¢En qué se parece tu casa a Bali?

calesaedificio

Viviendas

residencialbellaluz

BUSCA NUESTRAS
OFERTAS EN FERIA

Participa en el

Bungalows

Del 9 al 11 de noviembre
Salén Mediterrdneo del Hotel Melid (Alicante)

966 981090 www.grupogdsur.com

sorteo de un

viaje a Bali

Pide tu cupon

en feria

GDSUR

cidir —en un plazo méaximo
de 5 afios-sile interesa com-
prarla, con un descuento de
gran parte de lo abonado
hasta entonces.

Servicios = Muchas firmas
ya ofrecen servicios asocia-
dos, como asesoria juridica
o notario, por el mismo pre-
cio de adquisicion del piso.

ESTEBAN

«Mi gata me muerde»

Resuelve cada semana tus dudas sobre la
salud o el comportamiento de tu animal
de compaiiia en las pdginas de 20 minutos

Mi gata de tres meses se tira a morderme cuando juega
y me hace daiio. ¢Qué hago? Ana. M La gata te
muerde porque no se le ha ensefiado a no utilizar el
mordisco como parte del juego. Debemos redireccionar
esas intenciones y para ello apartaremos al animal
cuando pretenda morder, intentaremos no jugar con él
directamente con las manos y le ofreceremos los
juguetes apropiados. Con paciencia y utilizando los
medios adecuados, dejard de morderte.

Quiero comprarme un jerbillo y no sé si necesita una jaula.
No me gusta tener animales encerrados. Miguel. B Podrias
tenerlo libre, pero tus muebles, cables y otros enseres
domésticos podrian verse afectados por sus dientes. Por
eso los jerbos deben residir de forma habitual en una
jaula adecuada.

CONSULTORIO
veterinario Cada vez que
CART v Jou encerramos a mi
RO dO;l, v b. ;= perro porque nos

. gue s vamos a trabajar se
DirigelareavsiaMascotas. | hace pis. ¢Puede ser
Comoelperroy el gato por venganza? Mario.

Lo quelos

humanos consideramos venganza suele tener otro
nombre: ansiedad por separacion. Cuando el animal
estd muy apegado a sus propietarios y se queda solo, se
siente mal. Esto provoca distintas reacciones como son
el orinarse, defecar, morder objetos que presentan el
olor del propietario... Es un problema de comportamie-
to que debe ser valorado y tratado por un veterinario
especializado.

D ENVIA LAS PREGUNTAS Y DUDAS SOBRE TUS MASCOTAS A...
www.20minutos.es

Rafael SOIQr DIRECTOR DE MARKMEDIA GLOBAL
«Elmejor momento para

comprar una casa es hoy»

EnValencialogré que en sélo
un fin de semana més de 200
familias adquirieran la casa
que buscaban. Ahora empu-
jaInmopoli pararelanzar el
mercado inmobiliario con
atractivas ofertas.

:Qué novedades introduce
Inmopoli?

Facilita el intercambio co-
mercial entre el cliente y el
promotor de una manera
mds préxima. Con un buen
asesoramiento y una oferta
de mds de 35.000 viviendas,
lo que facilita encontrar la
apropiada.

;Habrd vivienda para los j6-
venes, los mileuristasy para
cualquier poder adquisitivo?
Inmopoli congrega viviendas
para todos los gustos y posi-
bilidades econémicas. Quiza
un joven mileuristano pueda
hacer frente a una vivienda
de grandes dimensiones, pe-
ro puede que tampoco sea
lo que busca.

;El mejor momento para
comprar es ahora o es me-
jor esperar un par de afios?
El estancamiento de los pre-
cios se confirma mes a mes,
de ahila conveniencia de de-
jarse asesorar por un experto.
En todo caso, si espera 20
anos para adquirir su hogar,

igual tendrd suerte y los pre-
cios habran bajado respecto
asu capacidad adquisitiva,
0 no, pero no tendréd tanto
tiempo para disfrutarlo como

BI Rafael Soler na-

ci6é en Valencia
hace 53 arios. Es el direc-
tor de la compaiiia

ahora. Asi que siempre serd
éste el mejor momento. Hoy
hay mads facilidades para
comprar un piso que hace
cinco afnos.

;La oferta de la Costa Blan-
ca ;es buena, ideal o exce-
siva respecto a otras dreasy
comunidades?

En todo caso no es diferen-
te. Hay zonas donde existe un

frenazoyotrasdondelade- -
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manda se ha disparado. é

;Yparatodas aquellas per-

sonas que necesitan bus-
car casa en alquiler?
También hay posibilidades
en Inmopoli. Las promotoras
saben que hay un mercado
creciente entre la ju-
ventud y que
muchosdelos
que no pue-
dan comprar
su vivienda
aprovecha-
rén las venta-
jas del Go-
bierno y se
decantardn
por el alquiler.
L. BELDA

Markmedia Global, que ha
organizado la feria Inmo-
poli 07, que abre maiiana
sus puertas en Alicante.
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PROMOCIONES

BELLALUZ Y CALESA - Gdsur ofrece en Inmopoli dos interesantes ofertas
de vivienda con importantes descuentos y el sorteo de un viaje a Bali

CASAS Y BUNGALOS CON VENTAJAS

Servicios - Puerta de @
entrada blindada. GUSUR

Preinstalacion de aire
acondicionado.
Pavimentos > Terra-
zo de primera calidad
ensalén, pasilloy dor-
mitorios.

Cocina > Amueblada.
Bancada de granito
con encimera vitroce-
ramicay horno. Gale-
ria con calentador.
Baiios > Sanitarios
marca Roca o similar
en blanco.
Informacion - Gdsur,
965 114 550.

L.B.

La primera de ellas es Resi-
dencial Bellaluz, un comple-
joresidencial de 88 viviendas
unifamiliares en la avenida
de Almassera de Sant Vicent
del Raspeig. Casas de 189,48
a 335,21 metros cuadrados
de superficie construida y
con entrega de llaves en fe-
brero de 2008.

Edificadas con calidad y
en un complejo con equipa-
miento educativo y comer-
cial, Bellaluz cuenta con ins-
talaciones deportivas, pisci-

nas, amplios espacios verdes
y dreas de recreo para nifios.

Disponibles desde
311.000 euros y sin entrada,
las viviendas disfrutan de
puerta blindada y preinsta-
lacién de aire acondiciona-
do, chimenea y domética.
Asicomo de terrazo de pri-
mera calidad, sanitarios dela
marca Roca o similar y una
cocina totalmente equipada.

La segunda oportunidad
es el edificio Calesa, en la
avenida de Orihuela (Alican-
te). Un total de 88 viviendas

ynueve locales en régimen
de alquiler o compra al lado
del centro comercial y de
ocio Puerta de Alicante. Con
buenas vias de comunica-
ciéony desde 142.000 euros.

Ambos precios son pro-
mocionales, ademads de que
Gdsur ofrecerd rebajas de
hasta 9.000 euros o la insta-
lacién sin coste del aire
acondicionado a quienes
compren su casa en Inmo-
poli. Més el sorteo de un via-
je aBaliatodoslos visitantes
de su stand.

ESSENCIA - Casas de
uno, dosy tres
dormitorios, con
calidad, enla costay
desde 173.000 euros

DISENO'Y
CONFORT
EN PLAYA
SAN JUAN

Lubasa Inmobiliaria co-
mienza la comercializacion
de Essencia, un complejo re-
sidencial de 55 viviendas de
uno, dosy tres dormitorios,
duplex, dticos y semidticos,
en Playa San Juan, con pisci-
na de verano, pista de padel,
gimnasio, sauna, club social
y espacio infantil.
Construidas con materia-
les de primera calidad yenun
estilo y disefio contemporé-
neo, la superficie ttil de es-
tas casas oscila entre los 35y
los 90 metros cuadrados, y
se venden a partir de 173.000
euros. Por su parte, el precio
bdsico de los garajes es de
16.000 eurosy el delos traste-
ros, 3.000, siempre mds IVA.
Los modelos disponibles
de vivienda son muy diver-
sos. Asi, la casa tipo A (un
dormitorio), cuenta con
33.07 m? ttiles; la C, (dos al-
cobasy dos baiios), de 63,62

Dotaciones - Puerta acorazada. Climatizacion - Instala-
ciéon completa de aire acondicionado. Fachada - Ladrillo
caravista y revestimiento continuo. Pavimento - marmol

m’y una terraza cubierta de
6,11 m?% ylaB, (tres dormi-
rorios y también dos bafos
completos) de 66,77 m*yuna
terraza cubierta de 6,55 m?*
Y con una buena oferta,
gracias a una promocion (li-
mitada) que ahora facilita su
compra en cuatro comodas
fases. Mds un servicio de per-
sonalizacién de viviendas;
un call center de atencion te-
lefénicalas 24 horasdel diae
informacién permanente so-
bre el estado de las obras.

Memoria de calidades

Cocina: mobiliario marca
Chef, personalizado. Banca-
da de silice-cuarzo. Electro-

si estas buscando casa,

PASA AL SALON

Feria Inmobiliaria de 1° Residencia de ALICANTE

Aprovéchate de nuestra EXCLUSIVA PROMOCION durante los dias de feria.

VISITANOS en el STAND 24-26 |

Durante los dias 9 al 11 de noviembre en el Hotel Melia Alicanté

M

PROMOCIONES EXCLUSIVAS EN:

G
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TU AHORRO ES NUESTRA CONTRIBUCION AL MEDIO AMBIENTE

Pioneros en viviendas ecoeficientes

ANT
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domeésticos Bosch. Sanita-
rios: marcaJ. Delafon de co-
lor blanco. Griferia mono-
mando Grohe.

La carpinteria exterior es
en aluminio. Acristalamien-
to de dos lunas con cdmara
estanca. Persianas de alumi-
nio. Carpinteria interior:
puertas macizas chapadas
en madera, con dos acaba-
dos a elegir. Armarios em-
potrados completos.

La pintura es pldsticalisa
blanca o en otros dos colo-
res. Para obtener mas infor-
macioén hay que acudir a Lu-
basa, avenida de Alfonso X
El Sabio, 24, Alicante; teléfo-
no 965 230 223. L.B.

i'acciona

Inmobiliaria

acciona-inmobiliaria.com





